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LADDERPUZZEL 69

Er was eens en koning, die met
zijn dochter en een page in de ge-
vangenis zat. Die gevangenis was
een hoge toren en de enige verbin-
ding met de buitenwereld was een
venster, 100 meter boven de begane
grond. Buiten dat venster hing een
touw, iets meer dan 100 meter lang,
dat over een katrol liep. Aan elk
van de beide einden van dat touw
was een mand bevestigd, zodat als
de ene mand op de grond stond, de
andere juist voor het raam hing.

In elke mand kon iemand zitten,
maar die kon dan niet aan een der
einden van het touw trekken of een
ander in de mand helpen.

Om kort te gaan, elke mand kon
alleen naar boven gaan, wanneer in
de andere meer gewicht werd ge-
plaatst.

De koning woog 195 pond, het
slanke prinsesje 105 pond en de
page 90 pond. Ze vonden in hun
cel nog een ketting, die 75 pond
wWo00g.

Wanneer iemand in de mand zat,
mocht de dalende mand hoogstens
15 pond meer bevatten dan de an-
dere, omdat hij anders te snel naar
beneden zou gaan,

Ten slotte konden in de mand
slechts twee personen of één per-
soon plus de ketting een plaats vin-~
den.

Hoe konden ze het nu klaar spe-~
len om alle drie te ontsnappen en
bovendien de ketting mee te nemen?
Die ketting kon namelijk te pas ko~
men, want ze hadden geen geld en
misschien gaf een ijzerhandelaar er
een paar gulden voor.

VOETBAL w UTRECH

VETERANENWEDSTRIJD

bazen tegen chefs en kantoor

15 Minuten na de aftrap werd het
eerste en enige doelpunt van deze
wedstrijd gemaakt. De heer Van der
Toom (bazenelftal) kon uit een wver-
warde schermutseling de beide backs
en keeper passeren en de bal rustig in
het net deponeren (luid gejuich).

zowel v66r als na de rust golfde het
spel van de ene naar de andere goal.
Vooral op het middenveld werd bedrij-
vig gerend (ir Stout en de heren Cor-
del, Punter, Kruik, Siem en Loozekoot)
en verscheidene malen kwam thet tot
voetbal!

De backs aan beide zijden verricht-
ten ,,baanbrekend” werk (ir Breukers,
heren Van Ouyen, Ebbenhorst en Schu-
ren).

Na de rust speelde de chefs met
vliegende keeper; dit bracht echter te
grote risico’s met zich (met mnaast),
waardoor de keeper wisselde met een
voorhoedespeler.

In het heetst wvan het gevecht blies
de scheidsrechter (hr Carsouw) enige
malen abusievelijk op zijn sigarenpijp-
je, waardoor het spel rustig kon door-
gaan. Ongeveer 10 minuten voor het
eindsiznaal werd aan <de chefs een
,Weense’ penalty toegekend.

Resultaat: nihil!

De goed geleide wedstrijd, die uiter-
mate sportief was, eindigde met een
1—0 overwinning woor de bazen.

De heer Van de Wal had voor deze
wedstrijd een wisselbeker beschikbaar
gesteld. Deze werd uitgereikt aan de
aanvoerder der bazenploeg, hr Van de
Linden. (Het ligt in de bedoeling deze
wedstrijd jaarlijks te organiseren.)

Een woord van dank aan de in grote
getale opgekomen enthousiaste suppor-
ters die de beide elftallen veel moed
hebben toegesciireeuwd, en aan de

,,stille” medewerkers van deze avond.
Met spanning zien wij nu reeds uit

naar de wedstrijd in 1958!
L,

Op 28 mei speelde VIDH tegen de
VUMI-boys.

Ook in deze wedstrijd ondervond het
elftal van VDH weinig tegenstand, de
doelpunten werden zonder veel moeite
gescoord. Dc eindstand was 8—0 voor
VDH.

Na 4 wedstrijden heeft VDH de lei-
ding in deze, wel wat zwakke, afde-
ling met 8 punten, 23 doelpunten voor
en 0 tegen.

Waar blijven de supporters?

L

11 juni bracht voor VDH weer een
lzlinkende overwinning tegen ,.Lieefsma”
(woninginrichting).

Nadat de rust ingegaan was met
5—0, werd de eindstand 11—1 voor
VDH.

Op de helit der competitie staat
VDH aan de kop met 12 punten, 39
doelpunten vo66r en 3 tegen.
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Weer enige ideeén

De heer J. van Katwijk, Mechanische
afdeling, kreeg een beloning van f 850
toegekend voor zijn idee een mal te
laten maken voor het op waterdicht-
heid beproeven van aluminiumbakken.

*

Een voorstel van de heer M. C. Ka-
merbeek, Stofzuigermagazijn, werd ge-
honoreerd met f 30,—. Op =zijn aan-
wijzing kon een aantal oude, in het
magazijn nog aanwezige mondstuk-
ken van de IS 150 (GZ 92676) wor-
den gewijzigd in GZ 92705, waardoor
een besparing werd verkregen.

U kunt met het oplossen wvan deze
puzzel, weer DRIE punten verdienen.

U dient er echler wel voor zorg te
dragen, dalt ww inzending beslist V66T
dinsdag 2 juli a.s. in het bezit is van
mej. Vos, redactie VDH-tje, Hoofdkan-
toor Maanweg.

Oplossing puzzel 65

De uitslag van bovenstaande puzzel
bestaat wuit ecn viertal rekenkundige
reeksen, t.w. 10-32-54-76 en 98; 18-36-
54-72 en 90; 50-61-72-83 en 94 en ten
slotte 54-63-72-81 en 90. Verreweg de
meeste inzendingen bestonden wuit 4
oplossingen.

PRIJSWINNAARS

Vioor het incasseren van de prijzen
zijn deze week de heren W. M. Bouter-
se, Mech. Boekhouding, en F. J. Steet-
sel, afd. 2611 aan de beurt. Na 66 in-
zendingen behaalden zij resp. 80 en 79
punten.

Zij kunnen deze prijzen (f 10,—) af-
halen bij mej. Vos, redactie VDH-tje.

Oriéntatie

Ondernemingsraad

In het VDH-tje van 1 juni j.l. kon-
digden wij u een 5-tal bijeenkomsten
aan, waarin ondernemingsraadsleden en
belangstellenden nader  georiénteerd
zouden worden over allerlei kwesties,
waarbij een ondernemingsraadslid ten
nauwste betrokken is.

In de eerste bijeenkomst, die op don-
derdag 13 juni plaats vond, behandelde
de theer Oosthoek: Ontstaan, doel en
karakter van een Ondernemingsraad.

Uit de discussie, die op de inleiding
van de heer Oosthoek volgde, bleek wel
dat de aanwezigen zich voor het moei-
lijke onderwerp interesseerden. Onge-
twijfeld zal deze bijeenkomst hebben
bijzedragen tot werduidelijkihg van de
adhtergronden van het ondernemings-
raadwerk.

Jammer alleen was de betrekkelijk
ceringe opkomst, waaraan het mooie
weer ook wel schuldig geweest zal zijr

Tot slot delen wij u nog mede, dsa
de volzende samenkomsten gehouden
zullen worden op de donderdagen 27
juni, 4 juli en 11 juli.

PROMOTIES

Vele sollicitanten vragen op Perso-
neelszaken bij hun sollicitatiebezoek:
, Wat kan ik bij Van der Heem berei-
ken ?”

Het antwoord op zo'n vraag is dik-
v7ijls moeilijk Aan de andere kant
wordt het door de regelmatig plaats
v'ndende promoties in ons bedrijf Sow
e'genlijk  weer makkelijk, want wij
zouden bijna kunnen zeggen: De voor-
beelden liggen voor het grijpen

Zo kunnen wij u deze week mel-
den dat met ingang van 3 juni 1957
de heer P. J. Bots van de afdeling 2612
is bevorderd tot baas en de heer J.
Worseling met ingang van dezelfde
datum instructeur op deze afdeling
is .geworden.

Heren, ook namens de redactie, har-
telijk gefeliciteerd!
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De geboorte

van de NW0.000mﬂm mormx

In een op vrijdag 14 juni 1957 belegde bijeenkomst voor de pers,
werd de 250.000ste Solex door onze president-directeur, de heer
.. W, van der Heem, aangeboden aan de directeur van de handel-

maatschappij R. S. Stokvis & Zonen N.V., de heer E. F. Eriksson.

De bijeenkomst droeg vanzelfsprekend een feestelijk karakter, omdat het
nu eenmaal niet elke dag voorkomt dat een mijlpaal van deze grootte wordt
bereikt. Het feest werd aangekondigd als het geboortefeest van de 250.000ste
Solex en u zult in de loop van dit verslag kunnen lezen op welke originele
wijze het cadeaugeven van deze 250.000ste Solex geheel in de trant van een

geboortefeest plaats vond.

Nadat de heer C. A. A. van Lutter-
velt, de chef van onze afdeling Public
Relations, de bijeenkomst had geopend,
waarbij hij de aanwezigen hartelijk
welkom heette, nam de eerste spreker,
de heer Leo van der Heem, het woord.

Op de hem eigen wijze schetste de heer Leo
het ontstaan van de Solex,

De Solex, een oorspronkelijk Franse vinding
van de directiec van de bekende Solex-carbura-
teurfabrieken, werd in mei 1948 door Van der
Heem N.V, in fabricage genomen en door Stok-
vis op de Nederlandse markt gebracht. Het was
niet eenvoudig, aldus de heer Leo, om dit voor
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Van der Heem nieuwe produkt — trouwens het
was ook voor Nederland iets nieuws — te gaan
vervaardigen,

Ten opzichte van de andere produkten die wij
reeds maakten, leek de Solex veel op een vreem-
de eend in onze bijt; de heer Leo constateerde,
dat het in ieder geval geen lelijke eend is en
dat hij gezien mag worden.

Spreker memoreerde dat de naam SOLEX in
zeer korte tijd een z6 grote populariteit ge-
ncot, dat ook allerlei andere gemotoriseerde
rijwielen, zelfs in officiéle stukken, betiteld wer-
den met de maam SOLEX, Eerst later ging men
het gemotoriseerde rijwiel bromfiets noemen,

Het is met de bromfiets toch wel heel erg snel
gegaan en tot op heden goed gegaan, als men zich
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Het grote moment is aangebroken: de
aan mevrouw M. Neijssen wit Dinteloord. Links van ,,Tante Marie” de heer

HEgon F. Eriksson, rechts van haar de

kwart millioenste Solex is afgeleverd

heer Leo van der Heem.

De PTT
vraagt uw aandacht

Hierdoor brengen wij u een drin-
gend wverzoek van de PTT over
om alle brieven, die uw aan Van
der Heem N.V. Den Haag of aan
de ENAF N.V. richt, als volgt te
adresseren:

Van der Heem N.V.
Postbus 1060
Den Haag.

Uitdrukkelijk wordt er dus op
gewezen om alleen het postbus-
nummer te vermelden en niet:
Maanweg 256. U bespaart hier-
mede onze Posterijen veel nodeloos
werk.
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de cijfers die de heer Leo verstrekte goed reali-
seert,

Op 29 mei 1948 kwam de ecerste bromfiets op
de Nederlandse markt en in de hierna volgende
jaren steeg dit aantal:

in 1949 tot 4.000
in 1950 tot 55,000
in 1951 tot 148.000
in 1952 tot 218.000
in 1953 tot 283.000
in 1954 tot 376.900
in 1955 tot 503.000

De cijfers van 1956 en 1957 berusten deels op
een schatting, omdat sinds 1956 — toen de brom-
fiets niet meer onder de wegenbelasting viel —
van die zijde geen officiéle cijfers meer verkre-
g¢en konden worden, Zonder te overdrijven mag
echter voor 1956 een aantal van 650.000 worden

aangenomen en op 1 juni j.l. was de 700.000 ruim
gepasseerd,
Als u zich deze aantallen realiseert — terug-

komend op de Solex die een zeer belangrijk ge-
deeclte van deze aantallen voor zijn rekening
neemt — dan lijkt het allemaal nogal eenvoudig
te zijn geweest. Niets is minder waar,

Om zover te komen moesten twee belangrijke
problemen worden opgelost, namelijk de opbouw
van een verkooporganisatie met de service en
alles wat daarbij verder komt kijken, alsook de
talloze protlemen van technische aard.

Het opbtouwen van de verkooporganisatie was
het snelst voor elkaar door deze te regelen met
Stokvis, die al meer dan 20 jaar vele produkten
voor Van der Heem verkoopt.

De heer Leo acht het een ge-
schikt moment openlijk zijn diep
gevoelde dank wit te spreken voor
hetgeen op dit terrein door Stol-
vis en in het bijzonder door de
heer Eriksson voor de Solex is ge-
daan en nog wordt gedaan.

Het oplossen van de problemen van technische
aard heeft veel voeten in de aarde gehad, maar
mag niettemin ook als volkomen deslaagd wor-
den beschouwd. De heer Leo brengt hulde aan
allen die onder de bezielende leiding van onze
overlecen directeur, de heer Jan van der Heem,
deze technische protlemen hebben opgelost,

Spreker herinnerde eraan, dat in het begin
bijna alle onderdelen waaruit de Solex is samen-
gesteld uit Frankrijk moesten worden geimpor-
teerd. Het  strekt oms  echter tot eer,
dat het in ongeveer één jaar tijd mogelijk is
gebleken bijna alle onderdelen in eigen bedrijf of
door andere Nederlandse industrieén te vervaar-
digen. Dat dit een belangrijke werkgelegenheids-
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Onze president-directeur draagt met een stevige handdruwk de 250.000ste
Solex over aan de heer Egon F. Eriksson, directeur van de R. S. Stokvis-
Solex-verkooporganisatie.

vergroting betekende, behoeft geen betoog.

In zijn dank betrekt de heer Leo ook onze
toe-leveranciers, die ieder op hun terrein alles
gedaan hebben om de Solex te helpen maken
tot wat hij thans is: een gemotoriseerde fiets van
prima kwaliteit met een goede wegligging, die aan
alle te stellen veiligheidseisen voldoet,

Er is hier door allen een belangrijk stuk werk
verricht, waarbij de getallen voor zichzelf spre-
ken, 29 Mei 1948 de eerste Solea, 6 jaar later de
100.000ste en nu de 250.000ste. Wij zouden, aldus
de heer L. W, van der Heem, natuurlijk graag
gezien hebben, dat alle bromfietsen op de Neder-
landse wegen Solexen waren, maar laten wij cp
een dag als deze van het standpunt uitdaan:
Leven en laten leven en onze concurrenten jeder
het zijne gunnen,

Nadat de heer Leo nog eens uitdruk-
kelijk heeft gesteld, dat de Solex geen
motor is waarop je ook kunt trappen,
maar een fiets met hulpmotor, dankt
hij de aanwezigen voor hun belangstel-
ling bij deze ,kraamvisite” en draagt
met een handdruk de 250.000ste Solex
over aan de heer Eriksscn, directeur
van de handelmaatschappij R. S. Stok-
vis & Zonen N.V.

Hierop neemt de heer Eriksson het
woord en dankt allereerst de heer Leo
voor de aanbieding.

,De heer Leo heeft mij gevraagd”, aldus de
Eriksson, ,,om met deze 250.000ste Solex iets
bijzonders te doen en aan dat verzoek wil ik
graag gevolg geven. Zoals u weet zijn er tal van
mogelijkheden om zo'n 250.000ste Solex een be-
paalde bestemming te geven, maar als door een
toeval viel ons oog op een artikel in het week-
blad MARGRIET, In dit artikel werd , Tanie
Marie’ uit Dinteloord in het zonnetje gezet; tante
Marie, die praktisch gesproken de helft van de
bevolking van Dinteloord op de wereld heeft hel-
pen brengen, En wat zou het aardig zijn deze
twee gedachten te combineren en tante Marie
deze 250.000ste Solex aan te bieden.

Uit het artikel blijkt, dat tante Marie zich
nog steeds per fiets begeeft naar degenen die
haar hulp nodig hebben en wij meenden dat wij
haar werk enigszins konden verlichten door haar
het trappen te besparen en haar deze Solex te
geven.'

Tante Marie was ook aanwezig
en de heer Eriksson verzocht haar en
de heer Leo met hem op het podium te
komen om de Solex officieel te kunnen
overdragen. Hierna vond met een gees-
tig speechje de overdracht van de
250.000ste Solex aan tante Marie plaats,

maar behalve het in ontvangst nemen
van deze Solex moest tante Marie nog
iets anders doen. De firma's Stokwvis
en Van der Heem, gepersonifieerd in
de heren Eriksson en Van der Heem,
beschouwen zich als de vader en de
moeder van deze 250.000ste welgescha-
pen ‘baby. De heren waren het echter
niet eens kunnen worden over de vraag,
wie de vader en wie de moeder was.
Dit nu moest tante Marie uitmaken,
die hiervoor, gezien haar werk dat zij
al meer dan 25 jaar verricht, de bij
uitstek geschikte figuur mag worden
genoemd. Onder grote vrolijkheid van
de aanwezigen wees tante Marie de
heer Leo van der Heem als vader aan,
waardoor de heer Eriksson de moeder
werd!

Nadat deze plechtige momenten op
de gevoelige plaat waren vastgelegd,
nam de heer Eriksson het woord voor
zijn inleiding.

,,Enerzijds”, aldus de heer Eriksson, ,,vind ik
het prettig in dit gezelschap eens iets te kunnen
vertellen over de vele moeilijkheden die wij heb-
ben moeten overwirnen. Anderzijds stel ik hier
nadrukkelijk dat ik met deze gegevens geen op-
gedrongen propaganda wil maken voor de pers
Ik kan u ook niet een mieuw model met atoom-
motortje aankondigen, maar wel nader toelichten
wat er achter zo'n organisatie schuil gaat, die
zojuist de 250.000ste Solex op de markt gebracht
heeft.

Ik wil in dit verband”, zo zei
de heer Eriksson, ,,nog €ens on-
derstrepen wat de heer Van der
Heem al gesteld heeft, namelijk
het feit, dat wi met het brengen
van deze bromfiets een mniet on-
belangrijk steentje hebben bijge-
dragen tot de industrialisatie van
ons land.

Meestal is het zo dat er aan een bepaald arti-
kel behoefte bestaat, of dat er voor een bepaald
artikel ol een bepaalde markt is,

Toen wij met de Solex kwamen, stonden wij
voor de moeilijkheid, dat wij zelf moesten anali-
seren wat de mogelijkheden van de te creéren
markt zouden zijn, Dit getuigt van durf en moed
om zonder een enkele zekerheid toch een derge-
lijk project uit te voeren.” '

De heer Eriksson wijst er nadrukkelijk op, dat
wij, ondanks het feit dat wij een jonge industrie

zijn, nooit om ook maar enige bescherming heb-
ben gevraagd, Voor alles wat Van der Heem en
Stokvis tot stand hebben gebracht is gevochten
en wij zijn nu sterk, omdat wij alles op eigen
kracht opgebouwd hebben en precies weten waar
de moeilijkheden =zitten,

Bij hetl bekijken van de mogelijkheden voor het
op de markt bremgen van het gemotoriseerde rij-
wiel bleek al direct, dat zowel de motorrijwiel-
handel als de rijwielhandel voor de verkoop in
aanmerking wilden komen., Het departement van
Economisch Zaken heeft toen beslist dat de mo-
torhandel, die binnen bepaalde vestigingseisen
valt, de verkoop ter hand zou mogen nemen, Dit
was naar onze mening goed gezien, want hier-
mede waarborgden wij de kopers een goede ser-
vice, omdat de motorhandelaar het motortje van
de bromfiets weet te behandelen zoals dat moet,

Vervolgens noemt de heer Eriksson de pun-
ten op, waarover hij het verder in zijn betoog
zal hebben.

1. Een nadere oriéntering in de organisatie van
het verkoopapparaat met de opbouw en de
service,

2. In algemene zin enkele dingen over de brom-
fietsbranche, mamelijk:

a. de positie van het rijwiel ten opzichte van
de bromfiets;

b. de sociaal-economische
de bromfiets;

c. iels over de veiligheid, de ongevallen
en het geluid;

d. de regeringsmaatregelen die er reeds
zijn en die welke verwacht mogen wor-
den;

e. de toestand in de bromfietsbranche nn
en in de toekomst;

f. de bromfietsbranche in het kader vawn
Euromarkt,

1. Organisatie en opbouw.

De opbouw van de verkooporganisatie is dus
gestart bij de motorhandel, oorspronkelijk bij 4
stations; nu zijn er reeds 300,

Tedere nieuwe monteur van een servicestation
lkomt een week in Rotterdam bij Stokvis om de
kneepjes van het vak precies te leren. Er zijn
onderdelen voorgeschreven voor de Solex, er zijn
speciale gercedschappen en er zijn vastgestelde
prijzen voor de reparaties; dit alles ten gerieve
van de Solexberijders, die aldus van een goede
service tegen billijke prijzen verzekerd kunnen
zijn,

Op een bepaald moment had onze verkoop
een dergelijke omvang aangenomen, dat de distri-
butie via de 300 motorrijwielhandelaren te klein
bleek, Op het ogenblik is het dan ook zo, aat
de Solex ook verkocht wordt door gekwalificeer-
de rijwielhandelaren, waarmede het distributie-
apparaat gegroeid is tot het respectabele aautal
van 2359.

Uitdrukkelijk wijst de heer Eriksson erop, dat
de rijwielhandel niet de service wverzorgt, doch
alleen een deel van de verkoop. De service bleef
in handen van de genoemde 300 servicestations.
Uiteraard moet de servicemogelijkheid, vooral in
de top-verkoopmaanden in de zomer, aangepast
zijn aan de steeds groeiende verkoop en hieraan
is dan ook speciale aandacht besteed.

Ook bleek het met deze grote organisate nood-
zakelijk een effectief werkende buitendienst o
bouwen, die altijd op de bedreigde punten ..
kunnen inspringen, Deze buitendienst bestaat op
het ogenblik uit 10 mensen, gerecruteerd uit de
werkplaatsen vcn  Stokvis. Deze mensen hebben
voordat zij op pad dingen ook van Stokvis een
speciale ,,commerciéle training’’ gehad, waardoor
zij de Solexdealers en servicestations letterlijk in
elk opzicht van dienst kunnen zijn.

Vervolgens wees de heer Eriksson nogmaals
op wat wij zouden kunnen noemen: het principe
van de Solex, namelijk de vrijwillige snelheids-
beperking tot 30 km. Uit een enkele jaren ge-
leden gehouden enquéte bleek dan ook, dat de
grote klasse van Solexberijders begint bij de onge-
veer 35-jarigen, de meer bezadigden dus, voor
wie, in tegenstelling tot de jeugd, deze snelheids-
beperking geen bezwaar maar zelfs een voordeel
betekent, Al gauw kreeg de Solex de naam van
cen veilige bromfiets te zijn, hetdeen wel blijkt
uit de honderden Solexen die in de loop der
jaren aan overheidsinstanties zijn geleverd.

2. a. De positie van het rijwiel ten opzichte
van de bromfiiets.

Hierover is de mening van de heer Eriksson
als volgt, Hij schatte dat op 1 juni 1957 in Ne-
derland 775.000 bromfietsen waren; dat betekent,
volgens spreker, meer dan 1.500.000 berijders, om-
dat een bromfiets zelden alleen door de eigenaar
bereden wordt,

Verder is gebleken dat het aantal mensen, dat
ecen bromfiets en tedelijk een rijwiel heeft, zeer
klein is.

In Frankrijk bleek sinds 1951/1952 het aantal
rijwielen met 2.000.000 gedaald te zijn door de
bromfiets; in Belgié is het aantal rijwielen prak-
tisch gelijk gebleven, maar ook hier moet cen
feitelijke teruggang geconstateerd worden voor

betekenis van
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een injectie

Weet u,.wai men onder ,vrien-
delijkheid” wverstaalt? Och, eigen-
lijk zegt het woord het zelf al:
cen ander behandelen, alsof hij je
Luriend” is.

IToe doe je mel een vriend? Nu,
al wat in zijn voordeel kan zijn,
geestelijk en stoffelijk; maar gees-
telijk vooral. Daarom bemoedig je
hem de éne keer en geef je hem
een ander maal stevig op zijn kop.
Daarom laat je hem de éne keer
opzettelijk zelf prutsem en schiet
je een ander maal hem wvolop te
hulp. Dat hangt er allemaal van
af, wat je ziet in zijn geestelijk en
sioffelijk belang, wat dus tot zin
werkelijk geluk kan bijdragen.

Aan deze houding van vriende-
lijkheid jegens elkaar ontbreekt
het ons allemaal wel eens. We
doen =zelfs vaak beslist heel on-
vriendelijk tegen elkaar. Ja, waar-
om? Vaak omdat onze pruik ver-
Leerd staat; of omdal we zelf er-
gens legen onvriendelijkheid zijn
opgrborst en in plaats van daorwit
de belfckenis der goede verhou-
ding te lerem, dan nijdig de on-
juiste verhouding doorstoten naar
een ander. Soms zijn we te ye-
makzuchtig om anderen vriende-
lijkheid te bewijzen. Zelfs vinden
we er vaak iets sentimenteels en
zwaks in; eem mens, vooral een
mannclifk mens, moet af en toe
en cigenlijk vri vaok flink bon-
kig doen tegen zijn medemens.

Nu krijgen we van 20 juli tot
3 anoustus een ,riendelijkheids-
actie”. Die valt net in onze fa-
bricksvaekantie! We zullen dus in
onze kamp- en reisdagen helemaal
kunren leven in deze vriendelijk-
heidsactic. Er komen zelfs vrien-
delijkheidsinspecteurs in die twee
weken. Die kijken rond, of er ech-
te vriendelijkheid tussen de men-
sen plaats heeft. En waar iemand
dat nu beslist heel mooi heeft ge-
presteerd, daar zal de inspecteur
cen beloning geven.

Zo Irijgen we een vriendelijk-
heidsingectie.

Injecties verdoven wmeestal  of
Iiikkeren even op. Maar medicijn
cn voedsel zijn ze zeker nooil.

Zin we niet in onze tijd erg
druk bezig, overal elkaar wmet
dergeliike geestelijke injecties en
opkikkertjes overeind te houden
en in het gareel te bewaren?

Maar wie innerlijk niet beseft,
wat het betekent, de ander le be-
jegenen Zoals je met een vriend
~ou doen, en die daarom alleen
en v6or alles denkt om zichzelf
en zijn reputatie en zijn belang,
zou die door zo'n eenjaarlijkse
vriendelijkheidsinjectie de inwen-
dine ommekeer van =zijn leven
Ekrijgen?  En dan die beloningen
voor een goede daad!

Ziim we met zijn allen nog zo’n
stel kleine kinderen, dat we een
injectie met een snoepje mnodig
hebben om lief te zijn?

Scheurer.
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de rijwielen, omdat in dezelfde periode de be-
volking niet onaanzienlijk is toegenomen.

Over Nederland vallen moeilijk cijfers te geven,
omdal wij bij de rijwielen geen belastingplaatjes
meer kennen en bij de bromfietsen geen wegen-
belasting. Samengevat komt de heer Eriksson tot
de conclusie, dat in Nederland het rijwiel wel
nlet zal verdwijnen, maar toch wel regelmatig
en tot een bepaald aantal zal teruglopen, terwijl
de bromfiets niet alleen zijn veroverd terrein zal
behouden, mazr dit in de loop van de komende
jaren zal uitbreiden,

De heer Eriksson ziet deze verkoop van brom-
fietsen tocnemen in hoofdzaak omdat de tegen-
woordige mens meer op zijn gemak is gesteld en
zich om hetzelfde doel te bereiken minder in-
spant dan vrueger.

b. De sociaal-economische betekenis van de
bromiiets,

De heer Eriksson bewijst de sociaal-economi-
sche betekenis van de bromfiets door aan te
even toe men zich sneller en gemakkelijker naar
zijn werk en naar huis kun begeven; hoe men met
minder moeite intensiever zijn vrije tijd kan beste-
den en hoe ook tal van bedrijven en instellingen,
die voor het zantrekken van personeel met enor-
me vervoersproblemen zitten, deze trachten op te
loscen door het personeel in staat te stellen op
tepaalde voorwaarden een bromfiets aan te schaf-
fen.

c. De veiligheid, de ongevallen en het geluid.

Op twee manieren zal er voor de bromfiets
gcewerkt moeten worden aan de opvoering van
de veiligheid en wel dcor het bijbrengen van een
s'ceds grotere verkeersdiscipline van de gebrui-
jers en het verder technisch vervolmaken van
de tromfiets zelf. Door een stevige constructie
en ook op andere wijze wordt aan dit punt door
(e bromfietsfabrikanten de laatste jaren veel aan-
dacht besteed.

Ondanks alle verhalen, die men hoort en leest
over het aantal ongevallen met bromfietsen, wij-
zen de officiéle statistieken toch uit dat de onge-
vallen, waarbij een bromfiets betrokken is, niet
ongunstiger liggen dan die waarbij andere voer-

voetbal

Uitslagen van de op 11 juni jl. ge-
speelde wedstrijden:

Kantoor—Ger.makerij, 1—=2
.elco B—Montage B, 1—6
Draaierij—Montage A, . 2—2
Combinatie—Telco A. | 5—0

Uitslagen gespeelde wedstrijden van
dinsdag 18 juni jl.:

Combinatie—Stamperij. . 0—-1
Kantoor—Telco B. 5—1
Telco A—Montage A. 1—6
Ger.makerij—Montage B. . 5—0

Programma voor 25 juni a.s.:
7 uur, veld A: Telco A—Draaierij.
7 uur, veld B; Combinatic—Montage A.
8 uur, veld A: Kantoor—Montage B.
8 uur, veld B: Ger.makerij—Stamperij.

De stand tot en met 18 juni is als

volgt:

1. Ger.makerij 5 5 — — 10 16-2

2. Montage A 4 2 1 1 5 165

3. Combinatie 4 2 i 1 5 175

4.  Stamperij 4 2 1 1 5 6=

5. Kantoor 5 2 1 2 5 9—6

6. Draaierij 4 1 2 1 4 115

7. Talico A 5 2 — 3 4 816
8. Montage B 4 1 — 3 2 911
9. Telco B 5 — — 5 — 232

Nu de eerste helft van deze com-

petitie verspeeld is, kunnen wij met
vrij grote zekerheid vaststellen, dat het
elftal van de Germakerij de beker voor
de derde maal in successie gaat winnen
en deze dus definitief in haar bezit
krijyt. Wie de tweede plaats zal e-
zetten is nog een open vraag, want
niet minder dan 6 elftallen komen hier-
voor nog in aanmerking.
We zijn benieuwd.

tuigen betrokken zijn. Het blijkt zelfs dat in be-
paalde gevallen de bromfiets er guustiger al
komt. :

Het gaat dus niet aan, aldus de heer Eriksson,
dat men het feit van het steeds toememend aan-
{al ongevallen maar domweg op de bromfiets
gooit, Een zelfde verklaring geldt voor het geluid
dat door bromfietsen geproduceerd wordt. leder
kan cunstateren, dat speciaal de Solex zeer wei-
nig geluid maakt en ook hier is het zaak, dat
men bij het bepalen van zijn oordeel zich niet
baseert op die jongelui die zich bij voorbeeld «p
bromfie'sen zonder knalpot als dwazen met de
Foogste snelheid in het verkeer wagen.

d. De huidige regeringsmaatregelen en di

welke verwacht mogem worden.

Allereerst wijst de heer Eriksson op de vor
jaar door de regering afgekondigde afbetalings-
regeling, waarbij de bromfiets een hoger percen-
tage eerste aanbetaling kreeg dan de fiets. Het
bestuur van de RAI was het hiermede niet eens
en heefi dan oek tegen deze maalregel protest
aangetekend, echter zonder resultaat,

Uiteraard heeft een dergelijke afbetalingsrege-
ling een remmende invloed gehad op de verkoop
van bromfietsen. In hetzelide verband kan de
Lestedingsbeperking van dit jaar gezien worden,
waardoor ook een zekere remming op de verkoop
is te constateren.

Van de te verwachten regeringsmaatregelen
noemde de heer Eriksson de mogelijkheid van heu
aanbrengen van gele platen op bromfietsen (door
minister Algera bij 't openen van de laatste RAI-
tentoonsfelling naar voren gebracht) om de browm-
fietsen op die manier in het verkeer duidelijker
herkenbaar te maken en zo misschien het aantal
ongevallen terug te brengen, De heer Eriksson
vindt het geen fraaie oplossing, maar misschien
helpt het enigszins.

Hij wijst echter uitdrukkelijk op het feit, dat
naar zijn mening de voorkeurs- en voorrangsrege-
lingen, die voor ons verkeer gelden, erg ingewik-
keld zijn en mede daardoor eigenlijk de oorzaak
van het grote aantal ongevallen. Hij vraagt zich
al waarom de regering daar het kwaad niet aan-
tast, als blijkt, dat in verschillende landen van
West-Europa andere regelinden dan bij ons met
meer s.cces worden toegepast,

Ook een te verwachten regeringsmaatregel is
de wettelijk vast te leggen snelheid van 40 km.
Dat betekent, dat de fabrikanten slechts brom-
fietsen op de markt zullen mogen brengen, die
niet harder dan 40 km kunnen rijden. In hoeverre
dit van invloed zal zijn op de verkoop van de
Solex, cie zcals bekend wel een vrijwillige sael-
beidsbeperking !ot 30 km heeft, is moeilijk vast
te stellen.

e. De toestand in de bromfietsbranche nu en
in de toekomst.

De hcer Erikscon schetst de toestand in de
bromfietsbranche en daaruit blijkt wel dat deze
beslist niet rooskleurig is, De cijfers wijzen uit,
aat in de eerste vijf maenden van 1957 ten op-
zichte van de overeenkomstige maanden van
1956 cen daling van tussen de 20 pct, en 25 pct.
in de verkoop heeft plaats gevonden, waarbij
dan nog gerekend moet worden dat de eersie
maanden van 1956 v6or de door de regering afge-
kondig¢de afbetalingsregeling vielen.

Geldt het bovenstaande voor de bromfiets-
Lranche in het algemeen, erg prettig is het te
kunnen vertellen, dat de verkoop van de Solex
in deze zelfde periode met 25 pct. is gestegen.
De verkoop van de Solex steeg dus in een dalen-
de bromfietsmarkt!

Wat de toekomst voor de bromfietsbranche
betreft, is de heer Eriksson beslist niet pessimis-
tisch, mits geen verder strekkende maatregelen
van bestedingsbeperking g worden,

Hij kan zich verenigen met de enige tijd geleden
uitgebrachte cijfers door het Nederlands Ver-
keersinstituut, dat berekend had, dat in 1960 1n
Nederland tussen de 900.000 en 1.100.000 brom-
fietsen zullen rijden. Met de thans beschikbare
gegcevens gelooft de heer Eriksson zeker dat het
bougste getal — de 1.100.000 — nog gepasseerd
zal worden, Dit betekent, uitgaande van 775.000
op 1 juni 1957, een toemame van rond 125.000
tromfietsen per jaar.

- §. De bromiietsbranche in het kader van de

Euromarkt.

De heer Eriksson besluit zijn betoog door zijn
visie op de Nederlandse bromfietsbranche in het
kader van de Euromarkt te geven.

Als .de jonge Nederlandse bromfietsindustrie
zich goed consolideert en zijn verdere uitbouw op
dezelide degelijke basis schoeit, zoals dit in het
jonde verleden is gebeurd, dan zullem wij ongde-
twijfeld op dit terrein ons mannetje in de Euro-
markt kunnen staan,

Na een kort dankwoord van de heer
Eriksson voor de betoonde belangstel-
ling wordt deze geanimeerde bijeen-
komst van een zo belangrijke mijlpaal
voor Van der Heem N.V. en de handel-
maatschappij R.S. Stokvis & Zonen
N.V. gesloten.
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Ook de ENAF heeft haar
24e Ondernemingsraad

Dinsdag j.l. vond de installatie plaats
van de tweede Ondernemingsraad van
de ENAF N.V.

Nadat de voorzitter de vergadering
had geopend en de notulen van de
vorige vergadering waren goedgekeurd,
hield onze directeur, de heer ir P. G.
Zaaijer, de volgende installatierede;

Wij staan thans op het punt de tweede On-
dernemingsraad van de ENAF te installeren en
het lijkt mij van belang ons nu eens te bezinnen
op de waarde van het Ondernemingsraadwerk.

De Ondernemingsraad moet beschouwd worden
als het orgaan van samenwerking tussen werk-
gever en werknemer in de ondermeming. Zoals u
allen weet, bestonden er voor het tot stand komen
van de Wet op de Ondernemingsraden in vele
bedrijven reeds zogenaamde fabriekskernen, waar-
in vertegenwoordigers van 'het personeel zitling
hadden, die via deze kernen hun wensen met be-
trekking tot de gang van zaken naar voren kon-
cen brengen.

Er is echter een principieel onderscheid tus-
sen deze kernen en de Ondernemingsraad. In de
lcernen hadden alleen vertegenwoordigers van de
werknemers zitting, terwijl de Ondernemingsraad
voorgezeten wordt door de werkgever zelve, Hic:-
mede heeft de werkgever nog eens willen beklem-
tonen, dat het hier een instituut van samenwer-
king betreft tussen werkgever en werknemers.

Dec vraag doet zich voor, wanneer er behoelie
is aan een Ondernemingsraad. De wet heeft de
drens gelegd »ij ondernemingen boven de 25 per-
sonen en het ligt natuurlijk voor de hand dat bij
kleinere ondernemingen het contact tussen werk-
gcver en werknemers zo intensief is, dat aam
cen bijzonder orgaan van samenwerking geen be-
hoefte bestaat. Hoe kleiner de onderneming, hoe
minder problemen er meestal zijn op het gebied
van ce samenwerking. En dat zien we dan ock
direct weerspiegelen in de bloer van de Onder-
nemingsraden,

wm.m. grote bedrijven met vele honderden of zelfs
duizenden werknemers is de. Ondernemingsraad
cen onmisbaar instituut en kan er dikwijls ge-
sproken worden van een bloeiend Ondernemings-
raadleven,

Hetzelfde verschijnsel ziet u bij onze eigen
ondernemingen, In de fabriek Maanweg met zijn
1800 mensen i8 de Ondernemingsraad een onmis-
bare instelling en zijn de onderwerpen, die aan de
orde komen, vele en veelzijdig. Dit ligt ook voor
de hand. De vele, sterk uiteenlopende afdelingen
brengen nu eenmaal vele problemen met zich
mede, die regelmatig besproken moeten worden
om tot gemeenschappelijke, verantwoorde oplos-
singen te komen.

In de fabriek Utrecht met zijn 400 werknemcrs
ligt de zaak al belangrijk eenvoudiger en komen
er eigenlijk al veel minder problemen aan de orde,

En bij de ENAF met zijn 100 werknemers, die
eigenlijk slechts één eindprodukt vervaardigen,
kan ik mij voorstellen, dat u zich wel eens af-
vraagt of de Ondernemingsraad wel zin heeft,
Als ik dan zie, dat dit de eerste Ondernemings-
raadvergadering sinds 9 januani 1956 is en dat
de eerste Ondernemingsraad in twee ja~r slechis
twee maal bijeen geweest. is, dan is deze vraag

inderdaad wel gerechtigd,

Mijn persoonlijke mening is echter, dat onze
Ondernemingsraad wel degelijk zin heeft en dat
wij er naar moeten streven toch op regelmatige
tijden bij elkaar te komen, al was het alleen
maar om u in te lichten over de gang van zaken
en de vooruitzichten van de onderneming. En ik
wil hierbij dan aanhalen de belofte, die de heer
Jan in de vergadering van 9 januari 1956 geduan
heeft, om eens per kwartaal bijeen te komen.
Ik geloof inderdaad, dat in het aldemeen gespro-
ken 4 vergaderingen per jaar van de ENAF vol-
doende zullen zijn en deze zullen wij dan ook
houden, Indien nodig kan natuurlijk altijd een tus-
sentijdse - vergadering belegd worden.

Er resten mij nu nog twee plichten. In de
eerste plaats wil ik de aftredende Ondernemings-
raad bedanken voor het werk, dat zij in de afge-
lopen periode verricht heeft, Mag dit dan naar
buiten niet spectaculair geweest zijn, ongetwijfeld
heeft zij naar binnen, gezien de goede wverhou-
dingen hier, nuttig werk verricht.

Wat de nieuwe Ondernemingsraad betreft, ik
hoop, dat de verhouding tussen mij en de andcre

leden van de aangenaamste aard zal zijn.

Ik hoop, dat de problemen, die eventueel aan
de orde gesteld zullen worden, in gezamen'ijk
overleg in het belang van de onderneming en
haar werknemers opgelost zullen worden,

Onder het uitspreken van deze wens verklaar
ik dan de Ondernemingsraad voor geinstalleerd.”

Hierna dced de heer Zaaijer nog en-
kele directiemededelingen en vervol-
gens werd overzegaan tot de benoe-
minz van de ter vergadering woorzc-
stelde personcir in de verschillende
commissies,

Als commiss’eleden zijn benoemd:

a. secretaris Ondernemingsraad: hr Van
Welzen;

b. vast COR-lid: hr De Cates;

c. Situdiefonds: hr Van Diem;

d. Veiligheidscommissie; hr Van Diem;

e. Ziekentroost: hr De Graaf, hr Van
Welzen;

f.  Ondersteuningsfonds: hr Rhijnsbur-
ger;
plaatsvervanger: hr Van Welzen;

g. Tariefcommissié: hr Van Diem,
hr De Graaf;

h. Programmacommissie: hr Van Wel-
zen.

Alle benoemingen deed de voorzitter
vergezeld gaan van zijn felicitaties.

Vervolgens werd als spreekuur voor
de Ondernemingsraad vastgesteld:
'S woensdags in de pauze eens per 14
dazen.

22 juni 1957

Op verzoek van ecn aantal perso-
neelsleden vroeg de Ondernemingsraad
haar voorzitter of het mogelijk was
zaterdag 10 augustus a.s. niet te wer-
ken en dit verzuim in de laatste twee
weken voor de fabrieksvakantie met
overwerk in te halen. Uitvoeriz werd
hierover van gedachten gewisseld,
waarna ten slotte besloten werd mnor-
maal te werken. Degenen die na werk-
tijd hun vakantiebestemming met geen
mogelijkheid kunncn bereiken, kunnen
voor dat doel een individuele snipper-
dag aanvragen, die, voor zover het
werk dat toelaat, zal worden gegeven.

Nadat bij de rondvraag nog over de
ventilatie gesproken was, werd, niets
aeer aan de orde zijnde, deze instal-
latievergaderinz door de voorzitter ge-
sloten.

Spreekuur O.R. Maanweg
25 JUNI 1957.

le pauze:

de heren Laurier — Van Grondelle,
Ze pauze:

de heren Zegers — Reimerink.

Spreekuur O.R. Utrecht
28 JUNI 195%.
Fabriek Abstederdijk:

le pauze: "y
de hr Meersbergen — Kreeftmeijer,

Ze pauze:
de hr Gosman — De Zeeuw.

Fabriek Keulsekade:
le pauze:

de heer Bonder,
Ze pauze:

d2 heer Van Ree.

Wist w, dat

...... er niet alleen over heel ons land, maar ook in Den Haag en omgeving
het Bedrijfsapostolaal werkzaam is? Het zetelt in de Laan Copes van Cat-
tenburch 70 in het St. Clemenshuis. Pater Witbroek is er de man van.

Sinds 1954 is men hier met zijn activiteiten begonnen. Deze richten zich op

enkele bedrijven, zoals Van Heyst, Vredestein, Vroom & Dreesmann en......
Van der Heem N.V. Nie's van geinerkt? Deze actie timmert ook niet aan de
.weg en klepell niet met de grole klok. mmaear werkt in stilte.

Wat dit bedrijfsapostolaat dan bedoelt? Het wil met alle eerlijke middelen
bevorderen, dat er in de menselijke werkacmeens-happen cen goede sfeer en
christelijk-menselijke verhoudingen zijn. Omdai het niet ten doel wil hebben,
leden te werven voor de katholicke kerk, macr in het algemeen die mense-
lijke verhoudingen goed wil helpen maken, beperkt het zich ook mniet tot
katholieke personeelsleden, maar rich! zich tot ieder, die in een bedrijf werk-
zaam is en aan het schone doel w’l mechelpen.

Het wil de mensen brengen tot een zich imcer bewust zijn van hun mens zijn
en hun levensbeschouwing. Daarmee hoopt het in de hand te werken, dat er
meer arbeidslust komt, waardering voor elkaars werk en inspanning en ge-

voel van solidariteit.

Daartoe brengt het de mensen in kleine groepsverbanden bij elkaar. Dan
viot het gesprek over de dingen van het dagelijks leven altijd beter dan in
grote vergaderingen. Soms organiseert het avonden voor alle werknemers
van een bepaald bedrijf. Zulke avonden hebben een meer algemeen cultureel
karakter. Later worden die avonden dan in de kleine praatgroepen weer eens

doorgesproken.

Voor elk bedrijf is er een aparté bedrijfsaalmoezenier, die ook met personen
uit zo’n onderneming particuliere moeilijkheden en vragen bespreekt, als zij
daarmee tot hem komen. In sommige bedrijven heeft die aalmoezenier daar-

voor een spreekkamertje.

In het tegenwoordig toenemend streven naar verheffing der menselijke
verhoudingen trachl dus ook het Bedrijfsapostolaat zijn bijdrage te leveren.
En als zodanig verdient deze arbeid dus zeker bekendheid bij de bedrijfs-

gemeenschappen.

Verkenner.
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VERKIEZINGEN
in het

MIDDEN-

OOSTEN

Wanneer u dit opschrift leest, zult
u zich ongetwijfeld afvragen: Wat
hebben de VDH-ers met die verkiezin-
gen te maken? In ons landje gaan de
verkiezingen rustig voorbij. Men vindt
pamfletten met aanbevelingen wvoor de
partijen en soms ook wel ecens een
visitekaartje van de minister-president
in de bus. We zien grote aanplakhor-
den met affiches en verder verloopt
alles kalm, rustig en waardig, overeen-
komstig ons volkskarakter. Hen felle
strijd tussen de partijen speelt zich
praktisch niet af en zeker niet in het
openbaar.

In het Midden-Oosten zijn de mensen
echter gauwer in vuur en wlam dan wij
en toevalliz maakte ik de propaganda-

cties mee van de verkiezingen in de
vibanon, die plaats hebben op 9, 16 en
23 juni. Elke zondag worden in een be-
paald gedeelte van het land verkiezin-
gen gehouden, omdat het leger te klein
is om de ‘heethoofden in het ganse land
in bedwang te houden. U kunt mij ge-
rust geloven, de gemoederen worden in
dat kleine landje aan de Middellandse
Zee behoorlijk verhit.

De aanblik van Beiroet, de hoofd-
stad van de Libanon, is verschrikkelijk.
Op elk open plekje van de huismuren
zijn affiches geplakt, zodat het geheel
een kakelbont aanzicht geeft. Overal
aanbevelingen voor de kandidaten, want
de verkiezingen in de Libanon zijn indi-
viduele verkiezingen, waarbij men de
persoon kiest en niet de lijstaanvoer-
der. Hij, die de meeste Libanese pon-
den kan gitgeven, heeit de grootste
kans om é€n zetel te veroveren in het
Parlement want de kiezers krijgen ook
een doceurtje! Voorts ziet men overal
mooie spandoeken met propagandaop-
schriften en vooral niet te vergeten

ooie op doeken geschilderde por-

tretten van de kandidaten omlijst met
lichtjes, zodat zij er ’s avonds uitzien
als heiligenbeelden, hetgeen zij alles-
behalve zijn.

Verder rijden er al toeterend auto’s
rond, die door het strooien van pam-
fletten en door hun getoeter alle aan-
dacht vrazen van het wandelend pu-
bliek, dat half gek wordt van deze
kakafonie van geluiden.

Op Hemelvaartsdag 30 mei jl. was ik
in Beiroet en doordat mijn hotel in het
centrum van de stad gelegen was, was
ik getuige van de relletjes die in de
Nederlandse pers met enige regels wer-
den afgedaan, maar die voor een oog-
getuige veel belangrijker zijn. De plaats
v66r mijn hotel leek wel een spring-
plank voor één of andere grote militaire
actie. Tanks, overvalwagens, brandweer-
auto’s, militairen, gendarmes en ge-
meentelijke politie stonden klaar om in
te grijpen. En eindelijk om ca 9 uur
in de ochtend barstte de bom los in het
Muzelmankwartier ,,Basta” en de mili-

‘tairen zettem zich in beweging. De

tanks rukten op, de brandweer er ach-
teraan en verderop klonk de echo van
geweerschoten. Nu wil dit nog niet zo-
veel zezgen, want de Libanees kan ook
zijn vreugde laten blijken door in de
lucht te schieten. De gemoederen waren
echter zo verhit, dat er behoorlijk op
los geslagen is. Trams en auto’s wer-
den omgegooid alsof het luciferdoosjes
waren, straten opgebroken om projec-
tielen te krijzen, kiosken werden in
brand gestoken met als uiteindelijk re-
sultaat: 7 doden, 73 gewonden en 341
gearresteerden. Hen uur later kwamen
de betogers, al huilende, schreeuwende
en joelende in bedwang gehouden door
ecn grote politiemacht, mijn hotel voor-
bij.

Ik kan u de verzekering geven, dat

m.mmmwwmm

=]

Een hoekje van een tentoonstelling van Erres-produkten te Casa-
blanca. Zeer gevarieerd staan onze produkten opgesteld.
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De heer Van Zuiden wvan esaj
Verkoopkantoor Van der Heem
N.V. heeft onlangs enkele weken
een bezoek gebrachl aan een aan-
tal relaties van onze exportafde-
ling in het Midden-Oosten.

Van zijn belevenissen daar, die
hij zo vriendelijk was voor ons op
schrift te stellen, kunt w in dit
VDH-tje en in het volgende ken-
nis memen.

o .

het een angstig gezicht is deze over-
verhitte, temperamentvolle mensen te
‘horen schreeuwen.

In de kranten daar las ik, dat de
betogers voor hun werk worden betaald
met enkele guldens. Voor ons Hollan-
ders lijkt dit nogal gek en eigenlijk
onmogelijk, zo iets doe je niet!

Dit was dan ook in het Midden-
Oosten, waar alles anders is dan bij
ons.

v.7Z.

Waar onze
bedrijfsbrandweer
al niet goed voor is

Ook nu kwam op het cerste verzoek
van de /bedrijfsleiding aan de Maan-
weg onze bedrijfshrandweer prompt in
actie. In dit geval om verkoeling te
brengen in de bovenste verdieping van
onze montagevleugel.

Niet alleen is belangrijk dat je op
deze manier de nodige verkoeling
brengt, maar ook dat geconstateerd
kan worden of alle goten en afvoer-
buizen in goede staat verkeren.

Dat af en toe een zich van geen
kwaad bewust zijnde jongedame met
een fikse waterstraal verkoeling werd
toegebracht, behoorde weliswaar niet
tot de gegeven werkopdracht, maar zal
althans voor de brandweermannen ge-
zien kunnen worden als plezier in het
werk. De redactie mag zo iets natuur-
lijk ook niet goedkeuren en geeft daar-
om graag het advies: Mocht het nog
eens ,per ongeluk” gebeuren, dan voor
dit soort verkoeling niet t& veel water!

Natuurlijk horen wij allemaal opmer-
kingen, zoals: ,Is dit nu wel verant-
woord in deze tijd met mogelijkheid
van waterschaarste, zulke enorme hoe-
veelheden bij ons op het dak te spui-
ten ?”

Wij kunnen onze VDH-ers in dit op-
zicht gerust stellen. Wij spuiten, wat
je noemt ons eigen water, dat wij zelf
oppompen in hoeveelheden van onge-
veer 60 m3 per uur.

In ieder geval, ook nu weer onze
dank aan de verlichting brengende
brandweermannen.

Hiermede betuig ik mijn hartelijke dank aan
directie, Ziekentroost, afdelingschefs, personeel afd,
Financién en overig personeel voor de vele blij-
ken van belangstelling, alsmede voor de boeken,
bloemen etc. die ik tijdens mijn ziekte mocht
ontvangen.

J. v. d. Linden,
Financién.

Mijn hartelijke dank aan directie, chef, bazen
en collega's en vooral Ziekentroost voor de aar-
dige attenties, mij tijdens mijn ziekte betoond.

Joh. Hoogervorst,
ald. 2635.



